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- Minliferio de Educatlon

VST O

El Expediente N® 00401-0133972-0 dsal registro de “este
Ministerio, en cuyas actuacionss la Direccion Provincial de Educacién Superior,
Perfeccionamiento Docente, Programacion y Desarrollo Curricular dependients de
la Subsecrelaria ds Educacidn de este Ministerio, solicita la aprobacidn del! Pian
ds Estudios de la Carrera de “Técnico Superior en Agronsgocios”; y

CONSIDERANDO;

Que el mismo tiende a implemantar en los Institutos
Superiores de la Provinciza una nueva carrera que tiene como objetivo |z
formacion de profesionales técnicos que sporten desds el conocimiento &
progreso agrario provinocial, mediante le conduccidn de procesos ds
comercizlizacion de produclos agropecuarios regionales ya sea, 2 nivel regional,
nacional o internacional, estimulando el agregado de valor & los mismos, y
fomentando por otro lado estrategias cooperstivas y la pressryacion sostenids ds!
medio ambients;

Que pare ello su desarrollo curricyldr Prevé una solida
formacion en materia legal y comercial ds! sector agropscuario, en particular,
sobre |os regimenes de calidad que exige su comercializacidn, y asimismo, en Iz
implementacion de sistemas de produccion de granos, cames y leche, lo cual
permiliré a sus egresados disefiar, eslralegias socioecondmicas para ser
desarrolladas por los aclores de! sistema agropescuario en pos de meias de
crecimiente empresarial, cuyo andlisis demanda la integracién de variables
socioscondmicas, tecnoldgicas, climaticas, comerciales y financieras, con el
proposiio de estimular |a gsneracioén ds emplao;

Que es sabido gue la produccidn agricola enfrenta grandes
desafios, y que para un desarrollo racional d2 la misma se requiere de una
planificacion estraléglca que hace fundamental el andlisis metodoldgico por parts
ds profesionales especializados, ds la Informacion da mercados y condicionss ds
insumosy servicios, por cuanto los agronegocios §0n sistemas ablertos, definidos
verticalmente a través de una cadens de creacion de valor, regidn/ecosistema-
procesos/producto-servicio-clients/mercado, y esios sislemas interastian con
otrosiaterales, todos integrados al mercado mundizl globalizado;

Que en resumen, el negacio ds los produclos agropscuarios
necesite describir, clasificar y analizer estrelegias de comercializacion para cada
marcado en parlicular, y los instrumenios de comercializacion qus permiten & las
emprasas aleanzar, parmanecer y evolucionar en los mercados;

Qusz los egronsgocios incorporan al sector una dinamica ds
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desarrollo qus facilita y msjora la rentabilidad y Ia competitividad ds las empresas
asegurando su sustentabilidad en el tiempo, aspeclo prioritario para los paisss en
la generacidn de politicas agrarias;

Que para ello es necesario la formacion da un profesional
técnico dedicado 2 Jos agronegocios; preparado con un peril integrador,
emprendedor y élico, en un esquema donde los conlenidos tedrico-praclicos los
vinculen con el mundo acadsmico y el mundo empresario;

Que por olra parls, la Direccidn Provincial interviniente sefiala
que lal propuesta académica tiene como base un curriculo flexible, adscuado a
las pautas dadas por el Consgjo Federal de Culiura y Educacion en cuanio =
duracion de las carreras de Educacion Superior y, que presenta una dinamica tal
que permitira responder a |os desafios provenientes de los avances
cientifico-tecnaoldgicos requsridos por el mercado, y afrontar los problemas
concrelos de la realidad propia ds cada Instituto Superior en gue se desarrolle;

Que ha tomado intervencion Ia Comisién Provincial
Permanente - creada por Decrelo N° 5799/91 - aconsejando mediante Dictamen
N*® 031/04, las partinentes Compaiencias del litulo para el gjereisio de Iz docsnciz
¥ la correspondiente incumbencia profesional: PRI '

Que €l presente acto es resuello por la suscripta conforme Ia
dzlegacion de facullades establecidas en el Arliculo 9° - Inciso 2 dsl Decreto N®
610/05;

Atento a ello;

LA MINISTRA DE EDUCAGION
RESUELVE:

1) - Aprobar e! Pian de Esludios d2 la Carrera ds “Técnico

Superior en Agronsgacios' qus, como Ansxe en doce (12) fojas intsgra el
pregenle dscisorio, y cuya |ocalizacion da desarrolio serd dispussia por esta

(oo B!

T L | ProftEEDIE o

e LR T pr—

2°) - Hagase sabar y archivess.

by a vy i Tt
-:*f-‘i ALY R ek

! Lexeneininas FrRev AT
i | * i s ok
\ Frsi

|
I L
Q\ . | PR F;;'r:_':"i'—':.-—“. - i



Provirta ds Sente 5

Ministériv de-Educacion

| - IDENTIFICACION

1 Denominacién: Técnico Supericr en Agronsgocios,
2 Nivel: Tercigrio No Universitario.

3 Modalidad: Técnica.

4 Especialidad: Agronsgocios.

§ Duracion de la carrera: tres (3) afios,

6 Titulo a otorgar: Técnico Superior en Agronegocios,

1= FUNDAMENTACIDN
El procese de globslizacion de Ia emnomia exige & |los paisss eslablecer

estrategias de inlegrecion para superar las barreras fisicas y econdmicas que
exislen enlre los mismos, la innovacidn tecnoldgica, la internalizacion de los

' servicios como consecuencia de las redes eleclrdnicas que permiten la presencia

da productos en cualquier mercado internaclonal y abligan al aumento de
competitividad ds las empresas.

Los productas agropecuarios funcionan dsniro del mismo contexto y por lo
tanto necesitan describir, clasificar y anzlizar eslralegias de comercializacidn para
cads mercado en particular, los insirumentos de comercializagién permiten a las
empresas alcanzar, permanecer y evolucionar en los merchdos propuestos.

La produccion agricola enfrenta grandes dessfios y requiere planificacion y
eslralegia, ya que las consecuencias de su desarrollo se prolongan en el tiempo
coemprometisndo Ia suparvivenicia de |s actividad.

Por olra parte tambign presenta restriccionss lales como el conocimisnto
d& los mercados, las condicionas de oferta de insumos y sefvicios, dificultades en
deteclar opGnun:dades de nsgocios, elc, que hace fundamentzl el endlisis
matodoldgico de |a informacién como p_unlu de pertida ds I3 esiralsgia comsrcial
agropacuaria.

En sintesis, la agricullura debs fransitar en forma acelerada da vendar lo
que ss produce, a producir lo que se vends.

Los Agronegocios son sisiemas abierlos definidos verlicalments a través
de unag cadsna de  creacion de valor, regidnlecosisiema-
procesos/producio/servicio-cliente/mercado, estos sistemas interactlan con olros
lateraies lodos Integrados en un sistema mayor, el mercado mundial globalizado.

Los aclorss ds! sistamz son los agriculiores, indusiriales, comerciantes y
finglmente el consumidor, quien geners €l flujo scondmico que relribuye & los
damas aclores de |la cadane.

Los responsebles da llevar & cabo esta esiralegia dzben ser capaces ds
integrar en el enélisis verisbles socisles, economicas, tecnolégicas, comerciales y
fimancisras con el propasita da crear empresas agrico!ss, generadoras de empleo,
gue dinamicen la ecanomia y contribuyan d= manera eficiente & mejorar la calidad

da vida de la poblazidn rural,
: g
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La region posee un alto polencial en la produccidn de granas, carng y
lechs. La estructura productiva presenta un caracler preponderantemente
agroindusirial y exisle un modemo ssctor industrial trensformador da Iz
praduccion primaria.

Por ello se busca diversificar hacia marcados qua reguieren producios

diferenciados, con allo valor agregado, favoreciendo el ingreso de divisas que
permitan el crecimiento econémico y €l desarrollo social; para lo que se requiere
una cepacitacion permanente de las personas, enfocando su atencidn hacia el
progreso, las conducias emprendedoras, la equidad, la solidaridad, la ayuds
mutua y el cuidado del medio ambiente.

Para lograr eslos objelivos se requiere favorecer la sinergia del mundo
ecadémica-cientifico y el mundo empresaric. Donde el primero aportard los
conocimientos y el segundo pondré a disposicion los medios de produccidn,
capital y trabajo. De esla aclividad conjunta surgirdn los disefios mas Oplimos
para salisfacer las necesjdades de las comunidades,

Il —OBJETIVOS DE LA CARRERA

Favarecer el desarrollo regional mediante la gensracion de negocios en
nuevos mercados, ra o

Frenar el éxodo rural, incrementando los bensficios que percibe el
produclor con su actividad y por el surgimiento de microemprendimientos que
agreguen valor a sus producios. >

' Mejorar la distribucion ds riqueza & través de formas asociativas Optimas

en la cadena o sistema alimentario, presentando al Cooperativismo como un
modslo valido,

Difundir el Cooperativismo como sistema vélido para cubrir las necesidades
de los asociados y la comunidad involucrada.

Formar profesionales idéneos para comprendsr y aplicar:

[

. El marco legal, econdmico y comercial del sector con alcance
provincial, nacional e internacional

" Los sislemas de produccion da granos, carnes, leche vy
esaguramiento ds Iz calidad.

= La prevision anle imponderables climaticos, madianie e Seguro
Agricola.

= Las condicionss qus garantizan inocuidad del producto, 1a

preservacion y el cuidado ds) Medio Ambients,
* Las operalorias de exportacion da agroalimentos.

IV - PERFIL DEL EGRESADO
El Técnico poseera conocimientos, métodos y actitudes para:

..



produclos.

- Conducir procesos de comercializacién de agroalimentos regionales,

riacionales e internacionales,

- Asssorar sobre aplicaciones de cafidad, higisnz e inocuidad en los

procesos ds produccion.

- Asssorar sobre prevencion de riesgos sobre la produceidn, mediante el

Seguro Agricola,

- Ser comprensivo y solidario frente a olras parsonas que no conozean las
melodologias o t&cnicas que domina.
- Tensrun desempefio elico en |as relacionas y nagocios vinculados con su

actividad.

- Dirigir y representar en forma efactiva los intereses da! sector, dantro del

marco legal vigente,

1

f

asociativa optima.

V- ESTRUGTURA CURRIGULAR

Promover el cuidado de! Medio Ambiente,
Concienlizar sobre la validez y aptitud dsl Cooperativismo como forma

Trahajar an equfpas interdisciplinarios, con agrénomos, conladores y
comerciantss e interactuar con instilucionss privadas y publicas, para
resolver la loglistica involucrada a la promacién y colocacion de los
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Primer Afic

ESPACIOS CURRICULARES GARGA HORARIA
Andlsls Matematico 5hs
Adrninistracion General 5he
Hinglts e
Produccidn Agropecuanz 1 (") ¥ hs

| Legiziscion y Pofitica Agropecusiia &hs
MWQW&} 4he

 Cuzirimzste)

TOTAL ~ 2% hs,

oy naltﬁwﬂgl horss ee a2lynen 3 hores a Préciios Piolesions!, medianis ¢l esludin
CeoEsDs y vislos a empres=s

Segundo Afia
] ESPACIOS CURRICULARES CARGA HORARIA

Probshilidad y Esladistics Ah
FPordugués Zhs

[ Intraduccin &l Marketing 7 hs
(Econcmiz Agropecuzdia | € hs
Produccidn Agropecusiia Il [} T'hs
Comerclatizacidn Agropecuanz | T ks
TJOTAL 30 h=.

() Deltolal 62 7 hores 82 2signan 3 hotas & Fractica Frofesional, mediants el estudio

deoE=os y viehss & empregss
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Tercer Afio
ESPACIOS CURRICULARES CARGA HORARIA
Cooperativizmo 4 ha
Economia Agropecuatia I G hs
Liireceisn de Empresas Agropecusiias (7) 6 ha.
Comzicializecion Agropecuziia Il €hs
Etica Profesionat dhs
Préctica Profssionsl 4 hs

[ToTAL Z8hs,

(). Osltcial 2.6 heras s=asignen 2 horas = Priclize Profegional, mediznie ol estucin
de cesos y Emulaciin

Vi CONTENIDOS MINIMOS ]

PRIMER AfiO

Analisis Matemético

El namero real. Furicionss de uns variable. Limite y continuidad. Caleulo
diferencial. Complementos del caleulo diferencial. Funciones, logaritmo y
exponencial. Caleulo integral. Funciones de varias variables. Caloulo diferencial o
integral en funciones de varias variables. Sucesionas y series.
Adminisiracion Gensral =

Descripcion del fendmeno organizativo, Evolucithi”de las ideas en
adminisiracion, Tipologias ds las organizaciones. Conceplo d= autoridad.
Responsabilidad. Poder. Delegacion. Cénlralizacion. Descentralizacidn. Linsa.
Staff. Diferentes lipos de organizaciones. Estruclura formel e informal. Analisis da
las funciones basicas. de una organizacién empresaria. Procesos decisorios.
Sistemas de informacion. Plansamiento tactico y estratégico. Controt: coriceplo y

 niveles. Control operativo, tactico y estratégico, Control de gestion.

Inalés _

~ Arliculos, Adjetivos. Pronombres. Sustantives. Verbo To Be, Presente vy
Pasada, Interprelacion y traduccion. Adverbios. Palabras intsrrogalives, Nameros,
Freposiciones. Presents simpls. Verbo have gol Tiempos verbales: Pasado
Simple. Presento cenlinuo, Pasado continuo, El gerundio y e parlicipio. El
Infinitivo, Los tiempos perfactos. Voz aclive y pasiva, Oraciones condicionales.
Compsrativos y superiativos de adjslivos. Verbos preposicionalss. Expresiones
idlomaticas. Problemas de traduccion e interpretacion. Palabras con diferentes
funcionas y significados. Sufijos  Prefijos. Resolucion de  siluaciones de
comprensidn  y produccién.  Leclura interpretative  de  lexlos  sobre
Comercializacion. Uso de diccionaric. Redsccion ds mansaies.

Produceidn Aarooscuaria |

Biolecnologia. Organismos genélicamente modificados. Impaclos e

1-4-
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granos, Tecnologia  ds 05 cultivos. Acnndic_fnnamientp. Clasificazian
A!ma:enamientu. Sistema da producciss animal. Crig ¢ invernada, Sanidad,
Calidad Trazabilidad. Inslalaciones ds ordefie, Calidag 02 leche en Origen.

Mansjo de eflusnies. Cuidado dsl Megig Ambisnte.

Leaislacis litica Agy BCuaris
Colonizacian, reforma transformacion agraria. Legislacisn forestal.

Aspecios sanitarios animal y vegetal, Emsrgancia 8gropecuaria. Legislacién daf
trabajo &grario. Delito &grario, Legisiasi_c’m de los contraies-agranas._Ef Conlratista

Mmaterig agropecusria y forestal, Integracian regional Mercasur y alca
Integracion inlercontinenta) Unidn Europea Acuerdas iﬁternaciuna!es.
Organizaciones internacionales, Organizacion Mundial ds Comercio (OMC).
Acusrdos OMC. Politica de financiamiento, Politica ds Promocion PYMES y
exportacion, Programas de promocian agricola; Programas ds dasarrollo,
Diferimiento impositivo. Saoporte instiiucional SAGPyA, SENASA, INTA, Sistema

Nacional da Calidad
Filosofia R
Filosofiza y Colidiansidaq rtfeo:c_:-g_fa y Filosofia, Ej Qushacer Filos6fico.

Filosofia & Hisloria, Filosofia y Culturs Filosofia ¥ Cisncia Nuastrag Opcién
Particular y |a Ciencia, Problemas da Deontologia. La Capacidad d= la Persona.
Los Actos Humanos, Deberes ds |2 Persons en Relacion. Persona Y Sociadad.
Férsona y Bien Comun, Persona ¥ Trabajo.

Sc}aiolggfg
Teoria dz la&ccion sogig) Durkheim, Weber lae
socia), Los actores SGCiales; individuo, Orupo social, s0Ciedad, Bac:ea‘ad._cuﬁura y
Civilizacitn, L Organizacidn socia) estructura y funciones. Comte, Tonnias, Marx,
El Pensamisnto socia! desds Js Moderpidad Sociedsd tradiciona! Y sociedad
tecnolégica. Er Cambio sosisl faClares y coriiciones, Ej Corporativisma y |g

Segundo Aiio
Probabilidad Sladistic;

Esladistica descriptiva.  Teoria de  probabilidad Disliibuzion  de
Probabilidad. Estimacién, Prusba ds hipélesis. Regresion y Correlacion. Serizs ds

liempo, NUmisros indices. Técnicas ds Cantrol ds calidad.

Portugués

Articulos tefinidos o indefinidos, Conlraccionas obligatorias Y no
=
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obligatorias, Género Y numeros ds susiantivos y adjstivos. Verbos regulares y
algunos iregulares da ra, 2da, y 3z conjugacién en Presente Y Presenle
Continuo del Modo Indicativo, Oraciones interrogativas, €xclamativas y negativas,
Verbos regulares iregulares en Pasado Perecio & Imperfecto dal Moda
Indicativo, Pronombres reclos, oblicuos y reflexivos. Grado ds Superlatividad,

aumeniativos y diminutivos da Suslantivos y adjeltivos, Verbos regulares g

interpretativa de tsxtus CUY0s temas se relacionen con ls comercializacion,
agronegocios y situaciones empresariales.

Inlru_dumgn' an.al Market ing

Concepto, Antecedentes. Funcion sogial del Marketing, Objativos,
Necesidades. Desgos. Demandas. Produclos. Ventas Mercado, Proveedores.
Consumidores, Marketing social, Concepcidn moderna de Marketing, Mision,
Organizacion del proceso da Plansamiento da! Marke:mg. Anéfjsi;  de oportunidad
de mercado. Ssleccion da mercadas, Mals. Desarrollo desa mezcla producto-
Precio-mercado. Eslrategias Compelitivas® da Marketing. Perfil Grganizacional
integrado,

conoinia Agropecuarjs |
lntr_oductﬁm_. Los factores ds |z produccién. Recursos naturales, Trabajo,

| Capital Tecnologia, Empresa. Oferia, Demends, Mercado, Equilibrio, Conducta

de los Consumidores, Preduccidn, Funcisn Produccion. Costos. Ingresos. Pregjas,
Equilibrio Econémico, Economia ds| Bisnestar. Comportamiento ds |z Empresa en
distintas condiciones de mercado, Asignacion de rOCUTsos, Presupusstos.

Resultados, Valoracién. Unidad Econdmica, Situacisn Regionel. Tendancias
Productivas Faciores d= dssarrollo, Limitacionas.

Produccion Agropecuaria 1t
Nulrientes.  Tablg de  composician. Ingzstas recomendacas,
Blodisponibilidad ds nulrientes. Gestion inlegral ds Ia calidag Busnas préacticas
de manulacluras (BPM). Sistems ds angllsis ds punios Crilicos de control
(HACCP), Normas. Ceriificaciones, Auditorias. Trazabilidad, Costos de calidad y

da no calidad.

omerciglizacion Aara ariz |
Le empresa. E gistema ds Produccisn, Mercadso. Canajes. Costos,
Invesligacion da Mercado, Precio Confribucian Maraina! Rentabllidad. Sistamas
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de informacian,. Decisionss, Marcado de  Commoditiss. Canales ¢
Comercializacién Ge granos y camas. Institucionas Y Bolsas Regionales. Marcadc
ds Fuluro y Opciones. Operaciones Comerciales en el mercadg & lérmino.

Tercer Afio
operativismo
Manifestaciones Precooperativas. Primeras realizaciones COoperativas,
Principios dsg| Cooperativismo. Nociones sobre fegislacion CoOperativa,

Economia Agrapec .
El sistema economico, Flujo de ingresos. PEL PBN. Circulacisn de fiujos y

- Slocks. Oferta y Demanda agregadas, Consumo. Ahorro, Tasa de interés,

Balanza Comercial Intervencion da) Estado, Indicadores ds |g Actividad
Econdmica, Ventajss Comparativas. Aranceles. Paliticas Comerciaies. Comercio
Internacional. Blogues comerciales. Integracién €Conomica. Politicas de precios
de UE, EEUy, MERCOSUR, Banco Central, Sistema  moaetario, Bancos
Comsreiales. Tt

Direcc:i__'rsrn izs
La Empresa comg sistema:  Produccion, Comecializacign, Impacto

ambiental Diversificacion, Formulacion y Evaluscion ds Prayeclos. Alianzas

eslralégicas. Coaperativas, Gestion. Modslos, Planeamiento Esiralégico. Rizsgo

- inoerﬁdurrtbrr;. Seguro Agricola. Toma de decisitn. Conirg de gestisn. Direccidn

Eslratégica

Comercislizacion Agr ja [l
Marco interngcional. Tratados de libre eomarcio, OMC. Acuerdos. Fuantes
ds informacién, Indicadores, Operatoria da exportacién. Posiciones &rancslarias,
Nuevos mercados. Marcs d= Ofigen. Ceraclaristicas ds productos. Marksling
Logistica. Expsdicién y trafies,

I

Etica Profesional _
La Eti mio refiexion ds! fernamena moral. Problemas éticos Y problamas

moraies. La ética y sy relacion con las cisncias humanas. Los actos humanos.
Caracterizacion de los acstos morales. Concaplo de Libsrlad. Los valores, El
Caréeter histdrica ' $0cial de 1a moral, Grandss respusstas €lices. Lo individual y
la social en el fendmena moral. Ls Socisdad y e Bien comun. Bien comun y Bien
particular, El conceplo élico profesional El trabgjo y Ias Profesionss en &) mundo
aclual, Naluralezs ¥ &enlido dal lrabajo, | & importancia de jos vaiores: didlogo,
Gf&ﬂli\'ﬁdﬂﬁ. resnpsin, hishcia "COSINDERAnaiAs oo oy

== ol idHedong,
e
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Préctica Profesiona

Identificacién y anaiisis dz problemas existentes en (as cadenas des
agronsgocios, qus demande |2 aplicacién de o eprendido, compromsta Y reguiera
las habllidades adguiridas, Descripcién de posibles soluciones con sus veniajas,
desventajas, resgos, impactos e influsncias. Disefio ds modelos en los que ss
eslablezca la caracleristica técnica de la solucién Giggida. Pruebas de validez da
diszfia,

Vil — REGIMEN DE CORRELATIVIDADES

[PARE RENDIR | " _DEBE TENER APROBADE,
Economia Agropecusiiz | Anslisis Malemalico
Legisiacion y Palitica Aatopecuania

Producstan 2 _ Froduccion Agropecuana |
Comercializaeidn i hdnﬁnistraclﬁ Gsnsrsl
Probabifidad y Estadistica Anglisiz Msterndlioo

Economia Apropecusna |1 Econaria Agrupecuzria |
Comezcializacicn Agn all cmnamiﬂﬁaa%m Agropecuaria |

_ e einz Anopecuanas Produccién Anreoseuarna li

lice-Profesions! Filoscliz
| Prestica Profesionsi 1) Las materizs de 15y 2 Aoy Tl

(") P&'= curzar Fréctica Proleslonal debsrd tener sprobads 1" Aflay | Fequiatizariy 2*
Afig. ‘

Vill - REGIMEN DE ASISTENCIA, EVALUAGION Y PROMOCION
1. Para cursar los €spacios curriculsres de |a carrera de Técnico Superior en
Agronegocios los Institutos Superiores admitirdn tres categorias de
alumnos: a) Libre, b) Reguizr con cursado presencial y ¢) Regular con
cursado semi - presencial Para cada uns de estas caiegorias se
dslerminan Ias siguientes condicionss de regularizacion, evaluacian y
promocion;

8 Libre realiza los aprendizsjes correspondienias al dssarrollo de una
materiz sin esistenzia a class, S bien conssiva el derecho ds asistir

' @ clases en calidad de Cyenle, no acredita trabajos praclicos ni
examenss parciales |a @probacion del espacio  curricular
Correspondiante sera por examsn final anlte tribunal, con glusle & [s3
caracteristicas especificas indicadas en el Proyecto curricular da 1a
caledra y previamenta publicadas para conocimiento ds |os
alumnas.

b. Regular €On cursado presencial Iz aprodacion de! espacio
curricular correspondiante §€ podré oblener mediants Jas Siguientes
gpciones.

b.1)  Examan fina ante tiibunial, redutarizands el cursado de ios
E5pacios curriculares mediante el cumplimiento da! 75% de
la asislencis & clases y |& eprobacion de! 70% de los
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Proyecto curricular da |a Catedra.
B2)  Promocitn diracta, Parg aprodar Jos ESPECios co
Promocién direcia sa deberd cumplir con Jos siguiente
requisitos;
b.21) el cumplimienlo del 75% de asistencia a clases,
©.2.2) aprobacisn del 100% de los Trabajos Précticos y
exémanes parciales con un Promedio minimo da «
(cuatro) PUNios en la escals de0a5 Puntos,
b.2.3) Ia aprobacian de una instanciz integradara final cor
un minimo da 2 (dos) puntos en la escala de 0 3 5
: ' punios,
Los alumnos que no alcanzaren | Promvcion direcia pPodran continuar bajo
Cuaiguiera ds &sias categarias (regular con Cursado presenciallregular con
cursado ssmipfasenciam&bre].
@ €. Regular con Cursado semipresencial regulariza el cursado de |as
materias mediante ¢ cumplimiento ds} 40% de la asistencia y la
ion dsl 100% ds los Trabajos Practicos ylo examsnes
parcialss previstos en el proyacio Curricular de g catedra, La
aprobacion dat espacio curricular Coirespondisnte 8eré con examan
final ante tribunal. .

9. Los alumnos deberan inscribirse en cads &spacio currizulzr 5 Coimiienzos
ds! afio. Al finslizar €l cursado dsl €spacio curricular cada docente elevara
€l listads de alumnas explicitando la condician definitiva dz cada uno da
elios. 8s esantars en acla especifica e listado do alumnos que aprobaron
POT promocion directs ¥ I2 calificacion obtenigs

€. Elderechoa €xamen se mantendra por ocho (8) lurnos consecutivos tanlo
Para los alumnos regulares COMO para los |ibras. Cumplido este términa se
deberd efeclusr |z correspondients reinscripcion, Los alumnos libres
6slarén autorizados 4 rendir & partir dal turno de julio da! &No en qus
registren sy inscripgian, respelando €l régimen da Correlatividadss,

7. La modalidag ds |os exémenes finalss sara orel, exceplo en los €as0s en
auR 183 caraclaristinse de Ios  contenidos del  espasio curricular

Lﬂ.nlq..i-':}.'uu-uu. b hdadngdy ) e 1 Sy (AT R P LU P I
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siguientes qus, g Propussls de cads Céledre, sean estab| eCidas por el Consejo

Académico:

Oral y ds desampeno: Consislenta an Ia demostracidn For el alumno de uns
accidén o dispositiva ds actionss, uso ds instrumentos, aplicacién ds
maniobras tecnicas, elc. Se utilizaré en aguallos €3pacios curriculares a los
que les sea propio Ia evaluacion ds procedimisntos especificos. A los
efeclos del registro &N actas se consignara como oral,

Escrito: se utilizara en aquelios espacios curriculares a los que les sea
propio ls competenciz Para la comunicacion escrila, o cuyos contenidas
hagan necesaria Ig realizacion de céleulos escritos, expresiones gréficas de
los datos, ete. A

Se podran combinar examenes escritos y orales en los espacios a |os
cuales les seg Propio la evaluzcion de Competencias para |a comunicacion
lanto escrita como oral,

8. Los Seminarios serén Cursados solamente bajo las calegorias Regular
€on cursado presencial o Regular con cursado semj - presencial. Los
Seminarios se aprobaran mediants |z presentacion de una preducsisn
escrita, individual y final, y mediante dsfensa Oral ante el profesor a cargo
de la cétedra. A los efectos del registro en |as aclas,la produccion escrita
se calificara y esentara como =Xxamen escrila, miantréds que |z defensa ora!
S& considerara examan oral. L& notz final sera e Promadio de ambas

- Los espacios curriculares en los que g8 incluya la Praciics Profesional sglo
Seran cursadaos bajo ia Calegoria de Regular con Cursado preserncial y
s0lo s= aprobaran PO promocion directa con Jos siguientes Feguisitos,
dsbido a qus es Iz unica forma de aprobacion:

a, el cumplimiento daf 75% de asislencia a clases,

b. aprobacién ds) 100% da Is Trabajos Précticos y/o Précticas Pre-
profesionales con un promedio minimo de-2 (dos) puntos en |z
Escala de 0 a 6 punlos,

C. la eprebacisn da una instancia integradora final con un minimo de 2

* (dos) puntos en la escala dz 0 & 5 punlos.

10.Ls nota de aprobacisn dl Espacio curricular serd 1z gal examen final oral, g
la de! promedio ds las modzlidadss de €xamesn final: escrita y oral. o el
promedio da las nolas de Trabgjos Praclicos y/o exdmenes parcialas y dgl
cologuio integrador en o] casa de haber alcanzado 12 promocidn directa, La
nota dz los examsnes orales v escrito ssrs un ndmers entero. Los
promsdios de examenas escriios y orales se Consignarén exactamente con
l0s dacimales resullantes,

IX - COMPETENCIA PARA EL EJERCICIO DE LA DOCENCIA

Conforma Dictaman N°® 031/04 ds 1= Comisién Provincial Permanente da

Titules (Decreto N° 5799/51 ).
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Ministerio de Educagion
ESCUELAS DE ENSENANZA MEDIA — ESCUELAS DE ENSENANZA MEDIA
PARA ADULTOS — NIVEL E.G.B. (Tercer Ciclo) - EDUCACION POLIMODAL -
TRAYECTOS TECNICOS PROFESIONALES:!

HABILITANTE:

Autogestién en el Mundo Econdmico; Comercio Extarior, Gastion de Clienies;
Gestion de las Compras y las Ventas, Marketing, Programacion de las Compras y
las Ventas; Economig; Economia |; Economiz 1] Integracion en Ambientes de
Trabajo (Modalidad: Economia y Geslion ds lzs Organizacionss), Integracion en
Ambienles de Trabajo (Modalidad: Bienes y Servicios. Agropecuaria), Gestion
Financiera y Fuentes de Financiacién, Procesos Produclivos Produccion ds

Servicios, Proyecios Comunitarios, Proysglos Instilucionales; Tecnologias de
Geslion. i

Organizacion ¥ Gestion de Explotacionss Agropecuarias, Administracion y
Gestion de los Recursos Humanos;, Comunicacion Y Comportamientio
Organizacional, El Procesa Productivo; Relaciones Humanas, Comercializacion
de Servicios para e Tiempo Libre; Desarrollc de Localidades; Generacion y
Gestion de Emprendimientos ds! Uso del Tiempo Libre; Gestion de Venlas,
Investigacion de Mercado del Tiempo Libre: Produccion de Servicios para el
Tiempo Libre, Proyecio Camunitario;, Proyacio [na!iluciunal;fﬁm}:&c-'.a Productivo.
Al

« ESCUELAS DE EDUCACION TEGNICA (Nivel Sscundario) — NIVEL E.G.B.
(Tercer Cicio) — EDUCACION POLIMODAL = TRAYECTOS TECNICOS

PROFESIONALES:
HABILITANTE:

Autogestion en el Mundo Econémico; Comercio Exterior; Geslion ds Clientes;
Geslién de las Compras y las Venlas, Markating; Programacion de las Comprasy
las Ventas: Economia; Economia | Economia Il Inlegracion -en Ambienles de
Trebajo (Modalidad: Economia y Gestion da las Organizaciones), Integracion en
Ambientes de Trabajo (Modsalidad. Bisnes ¥ Servicios: Agropscuaria), Geslion
Financigra y Fuentes de2 Financiacidn, Procesos Productivos; Produccion de
Servicios: Proyecios Comunitarios, Proyectos Instilucionales, Tecnologias d8
Geslion.

Qrganizacion Y Gestion de Explolaciones Agropecuarnias, Administracion Y
Gestisn dz los Recursos Humanos, Gomunicacidn ¥ Comparlamien!o
Organizacional, El Proceso Produstive; Relaciones Humanas, Comerciglizacian
gs Servicios para el Tiempo Libre; Desarrollo ds Lozalidades, Generacion ¥
Gestisn d= Emprendimientos dsl Uso del Tiempo Liore, Gestién de Venlas
\nvestigacion de Mercado del Tismpo Libre; Produccion ds Servicios para ¢
Tismpo Libre, Proysdio Comuniiario, Proyscio Institucional, Proyecto Productive.
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- INCUMBENCIA PROFESIONAL

Los egresados con & tilulo “Técnico Supsrior en Agronegocios” estan habilitados

para:

]

&
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Gestionar la empresa como un ente autdnomo.
Programar y organizar los recursos materialas y humanos disponibles.
Programar Iz comercializacion interna y externa.

Evaluar y mansjar los distintos elementos y faclores ds la produccion,
organizacién y gestién, \ :

Proyectar y dirigir cursos de acciones para la comsrcializacion Y marketing.
Anazlizar Y Planificar estrategias regionales, nacionales e internacionales,
Planificar Iz produccion en forma individual y asociativa.

=12 .



